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ESPERIENZE PROFESSIONALI

dal 11/2017 ad oggi
Docente e coordinatore didattico delle attivita formative di Content Marketing Academy,
Business School specializzata in Content Marketing presso Content Republic Lda (Portogallo)

dal 02/2018 ad oggi (5 anni)

Professore a contratto presso Universita degli Studi di Milano Bicocca

Corso di Teoria e Tecnica dei Nuovi Media - Corso di Laurea Scienze Psicosociali della
Comunicazione

Anni accademici relativi all'insegnamento 2018/2019 - 2019/2020 - 2020/2021 - 2021/2022 -
2022/2023

dal 02/2017 ad oggi

Curatore della collana editoriale Digital Marketing per Giunti OS (Gruppo Giunti Spa).
Selezione e coordinamento delle attivita di pubblicazione legate alle opere della collana di
Digital Marketing e nuovi media "Apprendere per competere".

dal 02/2017 a 01/2022
Editorialista per la rivista “Psicologia Contemporanea” edita da Giunti OS (Gruppo Giunti Spa).

dal 03/2006 ad oggi

Libero professionista - Consulente di comunicazione per i nuovi media

Consulenza strategica per aziende e professionisti, progettazione di strategie di comunicazione
che sfruttano i nuovi media e la produzione di contenuti.




PUBBLICAZIONI DEDICATE Al NUOVI MEDIA

Titolo opera: Come Vendere con il Blog Aziendale
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Settembre 2014

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857903439

Titolo opera: Come Vendere con il Blog Aziendale
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Luglio 2015

Editore: Il Sole 24 Ore (abbinamento editoriale)

Titolo opera: Sfrutta i contenuti, genera nuovi clienti e fai Content Marketing
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Novembre 2015

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905181

Titolo opera: Snapchat: come sfruttare I'App Social del momento
Autore: Alessio Beltrami, Luca Mazzucchelli

Data di pubblicazione: Gennaio 2017

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857906348

Titolo opera: Come promuovere la tua attivita sul web senza pubblicita
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Gennaio 2018

Editore: Franco Angeli Editore

Codice ISBN: 9788891762429

Titolo opera: Chi ha paura del Content Marketing
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Giugno 2020

Editore: Content Marketing Italia

Codice ISBN: 9798640205305

Titolo opera: Come funziona il Content Marketing spiegato in modo semplice
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Ottobre 2020

Editore: Content Marketing Italia

Codice ISBN: 9798694102681

Titolo opera: Content Marketing per liberi professionisti



Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Gennaio 2021
Editore: Content Marketing Italia
Codice ISBN: 9798594959088

Titolo opera: Content Marketing d’Autore
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Giugno 2022
Editore: Content Republic Lda

Codice ISBN: 978-9893334041

Titolo opera: Come coinvolgere gli altri nella produzione di contenuti
Autore: Alessio Beltrami

Data di pubblicazione: Aprile 2023

Editore: Content Republic Lda

Codice ISBN: 978-9893509807

PUBBLICAZIONI COME CONTRIBUTOR
Opere che includono un mio contributo editoriale

Titolo opera: Inbound Marketing: Le nuove regole dell'era digitale
Autore: Jacopo Matteuzzi

Data di pubblicazione: Settembre 2014

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857903415

Titolo opera: La Rivoluzione del Social Customer Service
Autore: Paolo Fabrizio

Data di pubblicazione: Novembre 2015

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905204

Titolo opera: Public Speaking Online: Parla al tuo pubblico nel Web: Il corso di public speaking
del futuro € qui e ora, davanti ai tuoi occhi

Autore: Luca Vanin

Data di pubblicazione: Ottobre 2015

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905020

Titolo opera: Ingredienti di Digital Marketing per la ristorazione
Autore: Luca Bove e Nicoletta Polliotto

Data di pubblicazione: Ottobre 2015

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905044



Titolo opera: Net Branding

Autore: Riccardo Scandellari

Data di pubblicazione: Aprile 2015
Editore: Dario Flaccovio Editore
Codice ISBN: 9788857904504

Titolo opera: Etno Blogging per tribu digitali - Trasforma il tuo pubblico in una community
Autore: Riccardo Esposito

Data di pubblicazione: Marzo 2016

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905570

Titolo opera: Email Marketing - Acquisisci clienti e aumenta le tue vendite: quello che ogni
imprenditore dovrebbe sapere sull'acquisizione clienti

Autore: Guglielmo Arrigoni

Data di pubblicazione: Aprile 2016

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857905532

Titolo opera: Video Marketing: Aumenta popolarita e clienti con i video online
Autore: Luca Mazzucchelli

Data di pubblicazione: Giugno 2016

Editore: Engage Editore

Codice ISBN: 9788889380840

Titolo opera: Scrivere per il web 2.0. Come fare content marketing che funziona.
Autore: Alessandro Scuratti e Alessandro Cuomo

Data di pubblicazione: Novembre 2015

Editore: Area 51 Publishing

Codice ISBN: 9788865748749

Titolo opera: Funnel Marketing Formula
Autore: Michele Tampieri

Data di pubblicazione: Maggio 2017
Editore: Dario Flaccovio Editore
Codice ISBN: 9788857906140

Titolo opera: Email marketing automation. Il motore che accelera il rapporto con i clienti e le
vendite

Autore: Maura Cannaviello

Data di pubblicazione: Maggio 2017

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857907123



Titolo opera: Marketing farmaceutico strategico. Supera le sfide del mercato globale con una
gestione e comunicazione efficace

Autore: Michela Pallonari

Data di pubblicazione: Aprile 2017

Editore: Dario Flaccovio Editore

Codice ISBN: 9788857906713

Titolo opera: SEO & content. Content marketing efficace e strategie SEO vincenti
Autore: Salvatore Russo, Ale Agostini

Data di pubblicazione: Febbraio 2017

Editore: Hoepli

Codice ISBN: 9788820379063

Titolo opera: | segreti del web marketing immobiliare. Come ottenere contatti virtuali e
trasformarli in contatti reali

Autori: Francesco Bersani , Salvatore Coddetta

Data di pubblicazione: Ottobre 2016

Editore: Franco Angeli

Codice ISBN: 9788891742568

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

2016
The Guardian Business School - London UK
Master web copywriting - Copywriting, scrittura per il web e i nuovi media

2002-2003

St. James Language Institute - London UK

BEC Preliminary (B1)

Perfezionamento della lingua inglese applicata al business

1992-1998
|. B. Castelli
Maturita Scientifica

Alessio Beltrami

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base art. 13 del D. Lgs. 196/2003.



